
 

 

 

 

 

Catalogue des formations Expert-ao (Inter ou Intra organisme) 
 

SECURISEZ ET FACILITEZ VOS MARCHES PUBLICS 
 

Intervenant : Virginie VOQUE, Consultante experte en marchés publics. 
  
 

 

 
 

AMELIORER SON MEMOIRE TECHNIQUE 
1 jour 

Pré requis : Connaitre le fonctionnement des marchés publics et maitriser les outils 

informatiques de mise en forme de documents (ex : Pack Office)  
Public : Entreprises 

 

Objectifs: Savoir rédiger une offre adapter et intégrer les marchés publics dans sa 
stratégie de développement, valoriser son entreprise au travers d’indicateurs précis 

et acquérir une méthodologie simple pour constituer un mémoire technique efficace, 
au plus près des attentes de l’acheteur.  

 

 
 
 

REPONDRE A UNE OFFRE DEMATERIALISEE 
1 jour  

Pré requis : Savoir répondre aux appels d’offres 

Public : Entreprises 
 

Objectifs: Connaitre les règles régissant la dématérialisation des marchés publics. 
Savoir constituer et transmettre une offre dématérialisée.  

Connaitre le fonctionnement    des principales plateformes de dématérialisation. 
  

 
 

 

 

 

REPONDRE AUX APPELS D’OFFRES PUBLICS 
1 jour  

Pré requis : Aucun  

PUBLIC : Entreprises 
 

 Objectifs: Maitriser les bases de fonctionnement des marchés publics (règles, seuils, 
procédures). Connaitre les outils de veille. Lire et comprendre les pièces du marché. 

Savoir constituer les éléments de la candidature et de l’offre. 
 



 

 

 

 

 

 

 

VALORISER SES ACTIONS « DEVELOPPEMENT 
DURABLE » (RSE) POUR EN FAIRE UN ATOUT DANS LES 

APPELS D’OFFRES 
1 jour  

Pré requis : Etre sensibilisé à cette notion de développement durable 
Public : Entreprises ou acheteurs publics 

 
Objectif: Comprendre la  notion de développement durable et d’achat responsable dans 

les marchés publics ; Connaitre les outils à disposition de l’acheteur pour favoriser le 
développement durable dans ses achats (ex : Clauses sociales); Appréhender  la notion 

de RSE ; Faire l’état des lieux de sa politique RSE pour mieux valoriser ses actions; 
Identifier ses marges de progrès. 

 
 
 

LES STRATEGIES D’ALLIANCES 
1 jour 

Pré requis : Connaitre le fonctionnement des marchés publics ou privés. 
Public : Entreprises 

  
Objectifs: Identifier et maitriser les règles essentielles de la co-traitance (groupements 

d’entreprises) et de la sous-traitance. Connaitre les atouts de ces formes de 

candidature. Identifier les enjeux en termes de responsabilités. Connaitre les règles 
essentielles pour sécuriser son partenariat. 
 

 
 

SECURISER SES MAPA 
1 jour 

Pré requis : Maitriser les bases de la commande publique, avoir déjà rédiger des 

consultations 
Public : acheteurs publics 

  
Objectifs : Maitriser les bonnes pratiques et les règles de la commande publique 

incluant la réforme (ordonnance 2015 et décret 2016). 
Savoir rédiger les pièces du marché avec les clauses minimales pour sécuriser son achat 

et éviter les contentieux. 
 

 

 

 

 
 

 



 

 

 
 

 
 

 
 

 
 

MARCHES PUBLICS : LES EVOLUTIONS 
REGLEMENTAIRES depuis 2016 

1 jour 
Pré requis : connaitre les bases réglementaires de la commande publique proposée par 

le CPM2006 et/ou l’ordonnance de juin 2005 
Public : acheteurs publics, assistant à maitrise d’ouvrage, entreprises 

  
Objectifs : Connaitre les nouveaux textes règlementaires et identifier les principales 

évolutions. 
S’approprier le nouvel esprit de la commande publique. 

Mettre à jour ses connaissances. 

 

 
Programmes détaillés sur demande, 

Informations et inscriptions 06 09 06 70 59 

  

 


